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SOLICITUD DE PROYECTO – Programa Foodlab, de la idea al mercado.
Programa De la idea al mercado: plan de competitividad de la empresa agroalimentaria extremeña. 
	
1. DATOS DE CONTACTO:
	Razón social
	

	Tipo de empresa (grande, PYME, startup)
	

	Indicar la actividad principal (p.ej. conservas vegetales, productos cárnicos…)
	

	Página web de la empresa
	

	Dirección completa
	

	Nombre y apellidos de persona de contacto
	

	Email
	

	Teléfono
	

	Cargo o puesto
	



2. RETO: de los retos del programa, marca con una “x” a cuál o cuáles de ellos se dirige tu solicitud 
	1
	REDUCCIÓN DE QUÍMICOS EN LA PRODUCCIÓN AGRÍCOLA
	

	2
	DESARROLLO DE NUEVOS ALIMENTOS Y BEBIDAS PARA UNA ALIMENTACIÓN SALUDABLE Y ADAPTADA A DIETAS ESPECIALIZADAS (DISFAGIA, GLUTEN, LACTOSA…)
	

	3
	CIRCULARIDAD Y VALORIZACIÓN DEL USO DE RESIDUOS Y SUBPRODUCTOS
	

	4
	ADAPTACIÓN DEL CULTIVO AL CAMBIO CLIMÁTICO
	

	5
	DESARROLLO DEL BIENESTAR ANIMAL Y SALUD VEGETAL MEDIANTE EL CONTROL DE LA RESISTENCIA MICROBIANA Y ENFERMEDADES EMERGENTES
	

	6
	DESCARBONIZACIÓN DE EMPRESAS Y REDUCCIÓN DE ENERGÍAS FÓSILES
	

	7
	INNOVACIÓN APLICADA A SISTEMAS DE CONVSERVACIÓN Y EVNASADO DE ALIMENTOS
	

	8
	IMPLEMENTACIÓN DE LA INDUSTRIA 4.0 Y LOS PROCESOS HIPERCONECTADOS
	






3. DESCRIPCIÓN DEL RETO QUE SE QUIERE ABORDAR: Describe el desafío empresarial concreto al que tu organización se enfrenta.

Escriba aquí…

4. CARACTERÍSTICAS DE LA SOLUCION QUE SE QUIERE CONSEGUIR: Describe las características que debe cumplir la posible solución (prestaciones, grado de novedad, coste objetivo, nivel de inversión, equipamiento necesario…)Escriba aquí…


5. VENTAJA COMPETITIVA ESPERADA TRAS LA IMPLEMENTACION DE LA SOLUCIÓN: Indica si ya existen productos o soluciones similares en el mercado y un pequeño DAFO.Escriba aquí…


6. IMPACTO: ¿Cómo describirías y cuantificarías el impacto de la implementación de la solución en tu actividad empresarial?
	IMPACTO ECONÓMICO
	Este proyecto genera impacto económico porque provoca…

	Incremento en ventas
	

	Incremento en margen comercial
	

	Otro:
	



	IMPACTO TÉCNICO
	Este proyecto genera impacto técnico porque es…

	Lanzamiento de un nuevo producto/gama en la categoría (no existente en el mercado)
	

	Creación de un producto/gama/servicio adicional al portafolio actual
	

	Mejora de un producto o servicio actual (p.e extensón de vida útil de un producto; etiquetado limpio...)
	

	Extensión de una gama existente
	

	Aplicación de una tecnología innovadora
	

	Optimización del proceso actual (reducción de pérdidas en el proceso; reducción de paradas no previstas; reducción de rechazos,
captación de datos ...)
	

	Aumento de la eficiencia de un proceso actual (recolección, producción, logística, etc.)
	

	Simplificación: reducción de insumos, simplificación del proceso
	

	Otro:
	




7. COMERCIALIZACIÓN Y MODELO DE NEGOCIO
• Comercialización: si procede, describe brevemente el plan de comercialización de la solución.Escriba aquí…


• Explica cuáles serán los principales canales de distribución para su propuesta de valor: si procede, describe el modelo de negocio subyacente y exportaciones. (Máximo 200 palabras).
	
	PESO (%)

	RETAIL
	

	HORECA
	

	B2B
	

	B2C
	

	
	PESO (%)

	NACIONAL
	

	EXP. UE
	

	EXP. NO UE
	



8. RECURSOS: indícanos la disponibilidad de recursos propios para garantizar el éxito del desarrollo de la solución con el centro de I+D. Marca tantas opciones como consideres oportuno.
□ Acompañamiento, técnico y de negocio. 
□ Disponibilidad para codesarrollar la solución. 
□ Soporte para ensayos de validación y escalado industrial de la solución. 





9. IMPLEMENTACION DE LA SOLUCION: en caso de éxito, indica el plazo previsto para la implementación de la solución tecnológica en tu empresa:
	≤12 meses 
	

	2 – 3 años 
	

	≥3 años 
	



10. NDA: indícanos si consideras necesario establecer un acuerdo de confidencialidad para la preparación y solicitud del proyecto. 
	SÍ
	

	NO
	



11. POLÍTICA SOBRE EL RESULTADO Y SU TRANSFERENCIA: en caso de éxito del proyecto, a evaluar y decidir según los criterios de éxito definidos previamente por las partes, se procederá a la transferencia del resultado para su explotación por parte de la empresa, vía cesión o licencia (transmisión o uso) o cualquier otra fórmula acordada entre las partes, con la correspondiente contraprestación económica por parte de la empresa. La fórmula y cuantía de la contraprestación económica será propuesta y acordada para cada proyecto. Hasta que ocurra la transferencia, los resultados son propiedad del centro de I+D que realiza la actividad de investigación y los genera. Estoy conforme con la política sobre el resultado y su transferencia:
	SÍ
	

	NO
	


Indícanos tus dudas acerca de la política sobre el resultado y su transferencia: 




Entiendo y acepto las condiciones del programa según se describen en las bases del programa.

	SÍ
	

	NO
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